Scegliere LuroHorse
¢ Come puntare su un
cavallo vincente

Benvenuti al maggiore luogo di incontro dell'Europa
settentrionale per tutti gli amanti dei cavalli EuroHorse

20-23 FEBBRAIO 2025
SVENSKA MASSAN, GOTEBORG, SVEZIA



d1 Cavall.l ed equiazione

Al salone EuroHorse giungono appassionati sia dalla Svezia che da tutta 'Europa.
Oltre a condividere una vera e propria passione per i cavalli, hanno dedizione,
coinvolgimento e un notevole potere d’acquisto.

Il salone ha registrato 74,38() visitatori e 200 espositori da 1 O paesi.
Nel 2024, i visitatori hanno acquistato in media per circa SEK 2,00() .




L78 K) degli espo'éitori ha espresso un giudizio

L97 K) degli espositori prevede di'esporre_la prossima volta

i /0 di Ottimo/Buono

L68 K) degli espositori ha raggiunto gli obiettivi prefissati dalla

partecipazione alla manifestazione

Il visitatore medio

ha acquistato per circa SEK 2,000
_ 89(y ha espresso un giudizio complessivo
Il O di Ottimo/Buono

I 93 X) ha fatto acquisti al salone

pensa di acquistare dopo aver
visitato il salone

)




FuroHorse 20252

Fare ottimi affari a,un salone in

tere d’'acquisto aumenta di anno in anno

Presentare la vostra azienda e rafforzarne il marchio direttamente nel gruppo target

Monitorare la concorrenza — incontrare i colleghi del settore

75000 appassionati di cavalli sul posto

VAR

Tutto sotto lo stesso tetto: salone, concorsi, hotel e ristoranti




Grandi successi sportivi hanno anche ampliato
linteresse per il cavallo. Le attivita legate
direttamente ai cavalli e ai loro‘consumi

so,r?o accompagnate da una serie di attivita
collaterali quali vendita al dettaglio (prodotti

e attrezzature), veterinari, allenatori, mangime/
pagliericcio, maniscalchi, ospitalita, riproduzione
e allevamento, trasporti, eventi e tanto altro. La
domanda di prodotti legati ai cavalli & forte e il
mercato equestre svedese genera un volume
d'affari diretto di 31,3 miliardi di SEK (dato relativo
al 2019).

Fonte: Hastnaringen i siffror (2018) [Settore equestre in cifre].

Maggiori informazioni: www.hastnaringen-i-siffror.se

Brief facts

- Attualmente in Svezia si contano circa
360.000 cavalli

- | cavalli si trovano in oltre 75.000 localita

- Il volume d’affari generato direttamente
dal mercato equestre ammonta a
31,3 miliardi di SEK

- |l settore equestre svedese costituisce
lo 0,5% del PIL

- Nel settore sono impiegati 16.900
addetti a tempo pieno

- Tenendo conto dell'indotto si
raggiungono 72,0 miliardi di SEK di
volume d‘affari e 38.000 addetti a
tempo pieno



i un gruppo target molto
evisione della

I1 61% dei nostri visitatori possiede un cav
interessante, che programmain larga misura i prop
visita allEuroHorse. | T e

. .

Ouasi la meta dei visitatori
possiede un cane

Il 48% dei visitatori dell’EuroHorse possiede un cane. | prodotti € i servizi per i cani,
alla pari della nostra area per le esposizioni cinofile, riscuotono sempre pitl interesse.

»




Richard Ostling, direttore vendite, Polaris .

, Quest'anno & stata la prima volta che

abbiamo espos.to con il nostro proprio stand .
all'EuroHorse. | nostri -prod(')tti, quadricicli in vari
modelli, possono essere utilizzati per tante cose,
non ultimo per la cura e gestione di scuderie. Stiamo 3
investendo molto per diventare il marchio numero
uno per gli sport equestri e abbiamo incontrato un
grande intéresse e un gruppo+di clienti diversificato
alla fiera. Molto positivo! | modelli costano da 120.000
corone svedesi e abbiamo venduto per oltre un milione
durante la fiera. Inoltre, abbiamo ricevuto circa 20
contatti. Siamo super contenti!

Hampus Carlsson, coordinatore di
eventi, Forze Armate Svedesi

, Come autorita di parita di genere, vogliamo
avere piu ragazze nell'organizzazione. Molti
giovani cavalieri hanno esattamente le qualita che le
Forze Armate cercano. Siamo stati molto impegnati
nello stand, dove i visitatori hanno potuto, tra le
altre cose, testare la loro resistenza e capacita di
reazione in varie attivita. Abbiamo anche risposto a
molte domande e abbiamo sentito che EuroHorse &
assolutamente il posto giusto in cui essere coinvolti.

aria B_«kerberg, CEO, Maria Akerberg AB

, EuroHorse € un‘arena perfetta per noi perché
molti proprietari di cavalli utilizzano prodotti
per il trucco e la cura della pelle. Questo € 'unica volta

dell'anno in cui incontriamo i nostri clienti, altrimenti
vendiamo online. Il bestseller & il Scalp treatment
rosemary che aumenta la crescita dei capelli e varie
offerte speciali sulla cura del corpo e del viso. Abbiamo
avuto tantissimi visitatori durante tutta la fiera e siamo
incredibilmente soddisfattil

Magnus Lindberg,'-
proprietario, Horse Partner

, Decisamente superiore alle aspettative!
Abbiamo mostrato cinque van per due cavalli

con fasce di prezzo da 850.000 SEK a 1.100.000

SEK. Ne abbiamo venduti due direttamente in fiera

e abbiamo ottenuto circa 30 ottimi contatti su cui

lavorare ulteriormente. Inoltre, abbiamo venduto una

serie di van usate. Nonostante la situazione economica,

questa e stata quasi la migliore fiera dei cavalli a cui

abbiamo partecipato! Abbiamo gia prenotato un posto

per il prossimo anno.

Guardate il nostro video

dedicato al salone

Ann Herrman,
manager pop-up, All In Equestrian

, Siamo un marchio di abbigliamento comple-
tamente nuovo, di proprieta del gruppo H&M.
| nostri vestiti da equitazione hanno molti colori e
funzioni, adatti per |'attivita sportiva in particolare.
L'interesse € stato enorme, molto piu grande di quanto
pensassimo in anticipo. Al nostro stand abbiamo avuto
tantissimi visitatori e abbiamo raggiunto tutti i nostri
obiettivi. Non vediamo |'ora che arrivi EuroHorse 2025!!

Anna Walters, insegnante, scuola
superiore di agricoltura di Bollerup

, Siamo a EuroHorse per pubblicizzarci e

dimostrare che abbiamo una scuola superiore
per cavalli molto carina a Skane, nel sud della Svezia.
Abbiamo raccontato della nostra formazione e
abbiamo riscontrato molto interesse tra i giovani qui
alla fiera. Molti si sono anche iscritti alle giornate di
prova che organizziamo a marzo e ottobre, quindi
siamo molto soddisfatti!



https://youtu.be/nvbkPBd-VY4
https://youtu.be/nvbkPBd-VY4

porte dei Schermo mobile all'interno del salone
- Immagine scorrevolé su un totale

di quattro schermi
= . Prezzo: SEK 15,000

Max tre espositori
.

Guardaroba aII’ingress:o 5 °
g maggi, distribuzione di gadget

- Manifesto stampato
> Prezzo: SEK 20,000

-  Esclusiva per un espositore - Vetrofanie con messaggio personalizzato

- Distribuzione dei vostri omaggi e gadget
presso uno degli ingressi del salone

Prezzo: SEK 10,000

clusiva per un espositore

Porte girevoli all'ingresso 5 —

= Prez_zo: SEK 35,000 ‘
Passaggio coperto ~. Esclusiva per un espositore
- Immagine scorrevole .. ——
) Porte girevoli all'ingresso 5 — small
-  Prezzo: Contatto per un preventivo
- Max tre espositori -  Vetrofanie con messaggio personalizzato
-  Prezzo: SEK 25,000

-  Esclusiva per un espositore

Escl. eventuali costi di produzione e imposte sulla pubblicita



Se desiderate una pésizip}\e priviiegiaté all'EuroHorse il 20—-23 febbraio 2025,

accertatevi di prenotare per tempo lo spazio per il vostro stand. Contattateci oggi stesso!

Christian Pfolz
Responsabile vendite

Tel: +46(0)31-708 80 36
E-mail: christian.pfolz@svenskamassan.se

Helle Dahlgren
Responsabile di programma/Capoprogetto

Tel: +46(0)31-708 8179
E-mail: helle.dahlgren@svenskamassan.se

Klas Pettersson
Responsabile commerciale

Tel: +46(0)31-708 80 67
E-mail: klas.pettersson@svenskamassan.se

Malin Andersson
Coordinatore del progetto

Tel: +46(0)31-708 8111
E-mail: malin.andersson@svenskamassan.se
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Il nostro rappresentante
Gustho Affarsutveckling AB
Hanna Gustafsson

Tel: +46(0)736 263 198
E-Mail: hanna.gustafsson@gustho.se

Ylam|

EuroHorse

20-23 FEBBRAIO 2025
SVENSKA MASSAN, GOTEBORG, SVEZIA


mailto:christian.pfolz%40svenskamassan.se%20?subject=
mailto:klas.pettersson%40svenskamassan.se%20?subject=
mailto:helle.dahlgren%40svenskamassan.se?subject=
mailto:klas.pettersson%40svenskamassan.se%20?subject=

