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Incontra  
oltre 75.000 visitatori
Incontra il pubblico equestre nel più grande punto d’incontro 
del Nord Europa dedicato a tutti gli amanti dei cavalli – mentre a 
Göteborg si disputano le FEI World Cup™ Finals di dressage, salto 
ostacoli e volteggio.



Al salone EuroHorse giungono appassionati sia dalla Svezia che da tutta l’Europa.  
Oltre a condividere una vera e propria passione per i cavalli, hanno dedizione,  
coinvolgimento e un notevole potere d’acquisto.

Nel 2026, i visitatori hanno acquistato in media per circa SEK 2,200 .

Il salone ha registrato 73,000 visitatori e 175 espositori da 10 paesi.

EuroHorse è un evento annuale  
imperdibile per gli appassionati  
di cavalli ed equitazione



Dati
L’80% degli espositori ha espresso un giudizio complessivo di Ottimo/Buono

L’88% degli espositori prevede di esporre la prossima volta

L’73% degli espositori ha raggiunto gli obiettivi prefissati dalla  
partecipazione alla manifestazione

Il visitatore medio

ha acquistato per circa SEK 2,200 

Il 91% �
ha espresso un giudizio complessivo di 
Ottimo/Buono

Il 92%  ha fatto acquisti al salone

Il 40% �
pensa di acquistare dopo aver  
visitato il salone



	� Un’opportunità unica per entrare in contatto con una vasta comunità  
di appassionati di cavalli, tutta in un unico luogo.

	� Un anno eccezionalmente forte per i visitatori: l’élite mondiale 
si riunisce a Göteborg per le triple FEI World Cup™ Finals, che si 
prevede attireranno ancora più appassionati di cavalli alla fiera.

	� Concludi affari redditizi alla fiera, dove il potere d’acquisto rimane 
forte anno dopo anno.

	� Fai business direttamente sul pavimento espositivo. Nel 2026,  
il visitatore medio ha speso circa 2.200 SEK.

	� EuroHorse si svolge in parallelo con il Gothenburg Horse Show, una 
delle principali competizioni equestri indoor al mondo. Tutto è riunito 
sotto lo stesso tetto: fiera, gare, ristoranti, hotel e molto altro.

	� Dai visibilità al tuo marchio e rafforzalo  
direttamente all’interno del tuo gruppo target.

Perché EuroHorse 2027?



Fonte: Hästnäringen i siffror (2018) [Settore equestre in cifre].
Maggiori informazioni: www.hastnaringen-i-siffror.se

Grandi successi sportivi hanno anche ampliato 
l’interesse per il cavallo. Le attività legate 
direttamente ai cavalli e ai loro consumi 
sono accompagnate da una serie di attività 
collaterali quali vendita al dettaglio (prodotti e 
attrezzature), veterinari, allenatori, mangime/
pagliericcio, maniscalchi, ospitalità, riproduzione 
e allevamento, trasporti, eventi e tanto altro. La 
domanda di prodotti legati ai cavalli è forte e il 
mercato equestre svedese genera un volume 
d’affari diretto di 32 miliardi di SEK (dato relativo 
al 2019).

La Svezia – uno dei paesi Europei
a maggiore densità di cavalli

 	� Attualmente in Svezia si contano circa 
360.000 cavalli

 	� I cavalli si trovano in oltre 75.000 località

 	� Il volume d’affari generato direttamente 
dal mercato equestre ammonta a  
32 miliardi di SEK

 	� Il settore equestre svedese costituisce  
lo 0,5% del PIL

 	� Nel settore sono impiegati 18.000 
addetti a tempo pieno

 	� Tenendo conto dell’indotto si 
raggiungono 72,0 miliardi di SEK di 
volume d’affari e 38.000 addetti a 
tempo pieno

Brief facts



Il 57% dei nostri visitatori possiede un cavallo. Si tratta di un gruppo target molto  
interessante, che programma in larga misura i propri acquisti in previsione della  
visita all’EuroHorse.

Proprietari di cavalli

Il 40 % dei visitatori dell’EuroHorse possiede un cane. I prodotti e i servizi per i cani,
alla pari della nostra area per le esposizioni cinofile, riscuotono sempre più interesse.

Quasi la metà dei visitatori 
possiede un cane

EuroHorse attira appassionati di cavalli da tutta la Svezia, oltre  
che da altre parti d’Europa e del mondo. Il visitatore tipico 
mostra un forte interesse per le attività equestri, ha spesso  
più membri della famiglia coinvolti nell’equitazione ed è iscritto  
a un circolo ippico.



Cosa dicono  
gli espositori

Elin Mattsson, proprietaria,  
Birger and Company

Siamo nuovi sul mercato e lavoriamo con un 
materiale nostro che non molti conoscono.  

A EuroHorse raggiungiamo le persone giuste, sia 
cavalieri sia normali proprietari di cavalli. Per noi essere 
qui significa moltissimo: poter parlare con le persone 
sul posto e capire davvero che cosa desiderano.”

Hampus Carlsson, coordinatore eventi, 
Försvarsmakten

C’è molta gente e si fanno tante conversazioni 
interessanti. Il pubblico qui è fantastico: 

visitatori entusiasti, curiosi e desiderosi di fare attività. 
Per noi si tratta di farci vedere e suscitare interesse 
per Försvarsmakten.”

Linda Gustafsson, proprietaria,  
Dressyrbutiken

È andata oltre le aspettative. Avevamo un 
obiettivo, e lo abbiamo già raggiunto. Significa 

moltissimo poter mostrare che esistiamo, incontrare 
così tante persone del mondo equestre, creare nuovi 
contatti e ritrovare quelli vecchi.”

Frida Thulin, responsabile regionale, 
Agria Djurförsäkring

C’è stato molto movimento nel nostro stand. 
EuroHorse ha un enorme valore per noi, perché 

ci permette di essere così visibili e raggiungere più 
persone. Molti sono venuti a rivedere le proprie 
assicurazioni e hanno anche sottoscritto nuove polizze, 
quindi la sensazione è molto positiva.”

Maja Gärdström, coordinatrice vendite 
per tornei, Maya Delorez

C’è moltissima gente, un ritmo intenso, ed 
essere qui è davvero positivo per i nostri 

affari. Di solito siamo solo online, quindi poter venire 
qui e incontrare fisicamente i clienti, permettere loro 
di provare i prodotti e ascoltare il loro feedback fa 
davvero una grande differenza.”

Karolin Ström, commerciale,  
Myrby Stallinredning

A EuroHorse di quest’anno abbiamo ottenuto 
lead concreti e molte offerte su cui lavorare 

quando torneremo a casa. Per noi bastano pochi 
clienti davvero validi: lavoriamo più sulla qualità che 
sulla quantità.”



Escl. eventuali costi di produzione e imposte sulla pubblicità

Schermo digitale all’ingresso 5

 	 Immagine scorrevole

 	 Prezzo: SEK 20,000

 	�� Esclusiva per un espositore

Guardaroba all’ingresso 5

 	 Manifesto stampato

 	 Prezzo: SEK 20,000

 	�� Esclusiva per un espositore

Passaggio coperto

 	 Immagine scorrevole

 	�� Prezzo: Contatto per un preventivo

 	�� Max tre espositori

Pubblicità sulle porte dei  
servizi igienici

 	�� Tutte le porte dei servizi igienici

 	��Prezzo: SEK 30,000

 	�� Size: A4, placed in frames on the doors

 	�� Esclusiva per un espositore

Porte girevoli all’ingresso 5 – large

 	�� Vetrofanie con messaggio personalizzato

 	�� Prezzo: SEK 40,000

 	�� Esclusiva per un espositore

Porte girevoli all’ingresso 5 – small

 	 Vetrofanie con messaggio personalizzato

 	�� Prezzo: SEK 25,000

 	�� Esclusiva per un espositore

Schermo mobile all’interno  
del salone

 	��� Immagine scorrevole su un totale 
di quattro schermi

 	�� Prezzo: SEK 15,000

 	�� Max tre espositori

Omaggi, distribuzione di gadget

 	��� Distribuzione dei vostri omaggi e gadget  
presso uno degli ingressi del salone

 	�� Prezzo: SEK 10,000

 	�� Esclusiva per un espositore

Gothia Towers – Scalinata della lob

 	� Esponete il vostro brand in uno dei luoghi più 
visibili e frequentati di Gothia Towers.

 	�� Prezzo: SEK 25,000

Pubblicità nelle toilette – Specchit

 	��� Visibilità esclusiva sugli specchi all’interno  
delle toilette.

 	�� Prezzo: SEK 25,000

 	�� Esclusiva per un espositore

 	 Livello 1: 9 toilette / 92 specchi

Servizi per gli espositori

Sblocca ancora più opportunità di visibilità!  
Contatta Christian Pfolz per maggiori informazioni.



Vuoi assicurarti una posizione davvero vantaggiosa durante l’anno delle finali 2027?
Quando le FEI World Cup™ Finals si svolgeranno a Göteborg, l’interesse per EuroHorse sarà  
eccezionalmente alto. Prenota il tuo spazio espositivo con largo anticipo – contattaci già oggi!

Il nostro rappresentante 
Gustho Affärsutveckling AB  
Hanna Gustafsson

+46(0)736 263 198 
hanna.gustafsson@gustho.se

Christian Pfolz  
Responsabile vendite

+46(0)31-708 80 36 
christian.pfolz@svenskamassan.se

Klas Pettersson  
Responsabile commerciale

+46(0)31-708 80 67 
klas.pettersson@svenskamassan.se

Helle Dahlgren 
Responsabile di programma/Capoprogetto

+46(0)31-708 81 79 
helle.dahlgren@svenskamassan.se

Malin Andersson 
Coordinatore del progetto

+46(0)31-708 81 11 
malin.andersson@svenskamassan.se

Scegliere EuroHorse è come puntare  
su un cavallo vincente. Prenotate oggi stesso  
il vostro spazio all’EuroHorse 2027!
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